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Ekspertka w dzialaniu

Jak oferowac uslugi premium i przyciagac
idcalnych klientow
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ERSPERTRA W DZIALANIU

Jak oferowac uslugi premium i przyciagac

idealnych klientow

CWICZENIE I:

Przeczytaj ponizsze stwierdzenia i zaznacz, ktore lepiej opisujqg Twoje podejscie.
Nastepnie zapisz, co mozesz zmienic, by myslec i dziatac jok ekspertka.

¥ Mentalno$¢ ustugodawcy ¢4 Mentalnos¢ ekspertki

Konkurencja jest duza, wiec Jestem unikalna i moge tworzy¢
E" musze konkurowaé¢ cenaq. D wtasne standardy.

Najpierw sie wykaze, Warto$¢ mojej pracy jest juz wysoka,

Eﬂ potem podniose ceny. |:| musze jg wtasciwie komunikowac.
Musze przyjmowac kazde zlecenie, Wybieram klientéw, ktorzy cenig
zeby zarobic. jakoSc i sq gotowi zaptaci€ wiece.

\ Twoje refleksje:

W ktorym miejscu teraz jestes?
Co mozesz zaczqg robic inaczej, by dziata€ jaok ekspertka?
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ERSPERTRA W DZIALANIU

Jak oferowac uslugi premium i przyciagac

idcalnych klientow

CWICZENIE 2:

Odpowiedz na ponizsze pytania:

1.Jakie ustugi oferuje?

2.Jak sie wyrézniam na tle innych? (Np. specjalizacja, unikalne podejscie,
dodatkowe wsparcie)

3.Czy moja oferta jest jasno okreSlona i atrakcyjna dla klientdw premium?

4.Czy komunikuje rezultaty, jakie osiggng moi klienci, czy tylko opisuje, co
robie?

5.Co moge dodac¢ lub zmieni€, by podnies¢ warto$€ mojej oferty?

\ Twoje odpowiedzi:
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ERSPERTKA W DZIALANIU

Jak oferowac uslugi premium i przyciagac

idecalnych klientow

CWICZENIE 3:

Wypisz 3 najwazniejsze problemy, jakie rozwiqzujesz dla swoich klientow.

Jakie rezultaty uzyskujq klienci po wspotpracy z Tobg? (Pomysl o realnych
efektach)

Zamien opis swoich ustug na komunikat premium — zamiast

,Pisze posty na Instagram”, sprébuj np.

,Pomagam przedsigbiorczyniom budowac silng marke osobistq i zwigkszac
sprzedaz dzigki skutecznym treSciom na Instagramie.”

Przyktad:
Byto: ,Pomagam w obstudze klienta.”

Po zmianie: ,Dzieki mojej strategii obstugi klienta, moi klienci majq 50% wiece;j
powracajgcych klientow i wigksze zaufanie w branzy.”

\ Twoje zmiany:
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ERSPERTRA W DZIALANIU

Jak oferowac uslugi premium i przyciagac

idealnych klientow

CWICZENIE 4:

Sprawd?z swoje ostatnie 3 posty i stories — czy jasno komunikujesz wartosc i
rezultaty swojej pracy?

Stworz jedno zdanie eksperckie, ktore moze znalez¢ sie w Twoim BIO lub w
treSciach promujgcych Twojqg oferte.

Struktura:
,LPomagam [grupa docelowa] osiggnq¢ [rezultat], dzigki [metoda/ustugal.”

Przyktad:

Dla coacha zdrowia i odzywiania:

,Pomagam zapracowanym kobietom odzyska¢ energie i schudng¢ bez
restrykcyjnych diet, dzieki Swiadomemu odzywianiu i prostym nawykom.”

Dla marketingowca [ stratega social media:
,Pomagam matym firmom zwieksza¢ sprzedaz online, dzigki skutecznej strategii

social media i angazujgcym treSciom.”

\ Twoje nowe zdanie eksperckie:
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ERSPERTRA W DZIALANIU

Jak oferowac¢ uslugi premium i przyciagac

idcalnych klientow

CWICZENIE 5:

Wypisz 3 pierwsze kroki, ktére podejmiesz w tym tygodniu, aby wdrozy¢ strategie
\ premium w swojej dziatalnosci.
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GOTOWA NA POZIOM PREMIU

CZAS DZIALAC!

Bede wdzieczna za Twojq opinig na temat wyzwania
"Jak zarabia€ 10k+ jako Wirtualna Asystentka?”
i serii trzech bezptatnych szkolen, ktére dla Ciebie przygotowatam.

Jakg wartoS¢ wynosisz z tych szkolen, co byto dla Ciebie najwazniejsze?

Napisz prosze na adres kontakt@kasiaracisz.pl

Zapraszam do nauki zawodu Wirtualnej Asystentki do mojej Szkoty WA.
Wigcej szczegobtow:
SZKOtA WIRTUALNYCH ASYSTENTEIK

BN

"Sukces to nagroda dla odwaznych!"
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