Jak zarabia¢ / 0 é

jako Wirtualna Asystentka?

Przestan dorabia¢, zacznij zarabiac¢ — podejscie
biznesowe krok po kroku.

KARTY PRACY DO SZKOLENIA

www.kasiaracisz.pl


https://kasiaracisz.pl/

RARTAI:

ANALIZA TWOJEGO ARTUALNEGO STANU BIZNESOWEGQO

1. OBECNA SYTUACJA FINANSOWA

¢ lle Srednio zarabiasz miesiecznie z obecnych ustug?

e Czy czujesz sie stabilna finansowo w swojej dziatalnosci?
Dlaczego tak / nie?

e Jaka jest Twoja obecna strategia sprzedazy? (np. pozyskiwanie klientow,
promocja, marketing)

e Czy masz zaplanowany budzet na rozwéj swojego biznesu? (np. na kursy,
reklaome, narzedzia)
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RARTAI:

ANALIZA TWOJEGO ARTUALNEGO STANU BIZNESOWEGO

2. ANALIZA TWOJEGO MODELU BIZNESOWEGO

e Jakie ustugi oferujesz? (wymien konkretne)

e Kto jest Twoim idealnym klientem? Opisz go w kilku zdaniach.

e Czy Twoje ceny sq zgodne z wartosciq, jakq oferujesz? Czy masz
watpliwosci co do ich wysokosci?
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RARTA'1

ANALIZA TWOJEGO ARTUALNEGO STANU BIZNESOWEGO

3. PRZEKONANIA NA TEMAT PIENIEDZY | BIZNESU

Jakie przekonania masz na temat zarabiania pieniedzy w swoim biznesie?
(np..Nie da sie dobrze zarabia¢ na swojej pasji’, ,Musze ciezko pracowac,
zeby dobrze zarabiac”)

Jakie przekonania powinnas zastqpic¢, aby przesta¢ ,dorabiac” i zaczgé
traktowac¢ swojq dziatalnosS¢ jak prawdziwy biznes?
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RARTA 2

TWQJ BIZNES ~ MYSLENIE JAK PRZEDSIEBIORCZYNI

1. USTALANIE TWOJEGO NOWEGO MODELU BIZNESOWEGO

Zoznacz ponizsze obszary, ktdre wymagajq poprawy w Twoim biznesie:
|:| Oferta i ceny
[] Pozyskiwanie klientow
[] Marketing i widoczno$¢
|:| Organizacja pracy i produktywnosc¢

| Mentalnosé i podejscie do pieniedzy

Teraz wybierz 3 priorytety, na ktorych sie skupisz w pierwszej kolejnosci:
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RARTA 2

TWQJ BIZNES — MYSLENIE JAK PRZEDSIEBIORCZYNI

2. TWOJA STRATEGIA WZROSTU

1.Jakie dziatania podejmiesz, aby podniesS¢ swoje ceny i lepiej wycenia¢ swojg
prace?

2. Jak mozesz zwigkszyC wartoS¢ swojej oferty, aby klienci byli gotowi ptacic
wiecej?

3. Jakie nowe kanaty marketingowe / sprzedazowe warto wdrozy¢?
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RARTA >

MANIFESTACIA SURCESU W BIZNESIE

1. TWOJA NOWA TOZSAMOSC PRZEDSIEBIORCZYNI

Zapisz ponizej, kim chcesz sig sta¢ w swoim biznesie i jakg zmiane wprowadzasz
w swoim mysleniu:

,Od dzi$ jestem kobietq, ktéra

Jakie dziatania podejmiesz, aby kazdego dnia myslec i dziata¢ jak kobieta
sukcesu?

2. TWOJE AFIRMACJE FINANSOWE | BIZNESOWE

Wybierz 3 zdanig, ktére bedziesz codziennie powtarza¢, aby wzmachniac swoj
sukces finansowy:
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RARTA 4

PLAN DZIALANIA - Z DORABIANIA DO PRAWDZIWEGO BIZNESE

1. KLUCZOWE KROKI NA NAJBLIZSZE 3 MIESIACE

Wypisz 5 kluczowych dziatan, ktére podejmiesz w ciggu najblizszych 12
tygodni, aby rozwinq¢ swoj biznes:
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PODSUMOWANIE I REFLERS]Z

Jak sig teraz czujesz w konteksScie swojego biznesu?
Co byto dla Ciebie najwazniejszym wnioskiem z tego szkolenia?

Masz wszystko, czego potrzebujesz, aby zaczg¢€ traktowac
swoj biznes na powaznie!

Pamietaj: decyzja o przejsciu z dorabiania do zarabiania
jest w Twoich rekach. Teraz czas na dziatanie!
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