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Co powinna zawierac strona sprzedazowa

Strona sprzedazowa, to inaczej tzw. strona Igdowania (landing page). O co chodzi
z tym lgdowaniem? O to, zeby klient "wylgdowat" na stronie, ktéra w catosci
bedzie poswiecona danemu produktowi czy ustudze. Nie ma tutaj zaktadek,
stopki, przekierowan do innych stron. W stronie sprzedazowej chodzi o to, zeby
klient nie miat zadnych $ciezek wyjscia, poza przejsciem do sklepu i zakupu
omawianego produktu.

Kwestia uktadu strony, czyli layout to sprawa drugorzedna, cho¢ oczywiscie
wazne jest tez, zeby strona byta estetyczna i przejrzysta. Najwazniejsza jednak
jest tres¢. To stowa majq trafi¢ do klienta i sprawié, zeby wybrat wtasnie Twaj

produkt sposréd wielu innych.

Od czego wiec zaczqg¢? Od podstaw, czyli od tego dla kogo jest ten produkt lub
ustuga. Kto jest odbiorcq tego, co chcesz sprzedad. Dla kazdego produktu trzeba
stworzy¢ odbiorce, tak jak to robitas tworzqc swojqg oferte. Zacznijmy wiec od
tego, kim jest ta osoba? Gdzie mieszka, jaka jest jej sytuacja? Oraz najwazniejsza

kwestia-jaki jest jej problem lub jakie jest jej marzenie?

Idgc dalej tym tropem-jaki jest bél Twojego klienta, ktérego bardzo chce sie

pozby¢ lub jakie jest wielkie pragnienie, ktérego nie umie sam zrealizowad.

Podam przyktad:
Jestes coachem biznesowym, a Twoi klienci sqg wypaleni zawodowo i muszq(i
bardzo chcg) zmienié prace, ale nie wiedzqg na jakq. Stojg wiec na rozdrozu i

pragnq wreszcie odnalez¢ stabilizacje zawodowo-finansowaq.

Warto zadad sobie takie dwa pytania i jak najbardziej szczegdétowo na nie
odpowiedzied:
1. Czego moj klient chce sie pozbyc?

2. Czego mdéj klient nie ma, a bardzo chce mieé?
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Odpowiedz obszernie na te pytania, a pdzniej sprébuj postawic sie w sytuacji
tego klienta i zobacz, jakich rozwigzan on potrzebuje i sprawdz na ile Twoja

oferta jest takim idealnym dla niego rozwigzaniem.

Czy wiesz co tak naprawde kupujg ludzie i czemu wydajg na to tyle pieniedzy? Oni
nie kupujq tylko produktu, za ktéry ptacq. Oni kupujg marzenia. My wszyscy
kupujemy marzenia. Wizje naszego przysztego, lepszego i fajniejszego zycia,
ktére bedziemy mieli, jesli kupimy dany produkt.

Kiedy widze w sklepie kolejny poradnik rozwojowy to kupuje go, bo widze juz
oczyma wyobrazni, jak pracuje nad sobq, jak dzieki temu bede zyta lepiej,

szczesliwiej i petniej. Ten poradnik mi co$ obiecuje.

Podobnie jest z ubraniami, samochodami, mieszkaniami czy nawet zwyktag
szminkq. Ta szminka jest obietnicqg, ze bedziesz Swietnie sie w niej czuta i
bedziesz krédlowq swojego zycia. Nawet, jesli nie jest to do konca uswiadomione,
to tak wtasnie jest. To dlatego reklamy pokazujg nam ten wspaniaty swiat.
Sprzedajg nam wizje, ktérej ulegamy, bo tez chcemy by¢ piekne, energiczne,
mtode i zgrabne siedzgc w najnowszym modelu Hondy;))) Albo Mercedesa, co kto
lubi:)

Wiec kiedy bedziesz opisywad produkt, ktéry chcesz sprzedad, opisz pewng wizje.
Niech ten produkt bedzie obietnicq tego, jak wspaniate zycie ktos moze mied
kupujgc go. Oczywiscie nie trzeba tego rozumied tak dostownie. Chodzi mi raczej
o kierunek w ktérym nalezy podgzad. Nie chodzi tutaj tez o zadng $cieme.

Kazdy z nas jest przeciez w stanie wymieni¢ wiele produktéw, ktére okazaty sie
strzatem w dziesiqgtke i ktére w jakims$ stopniu odmienity nasze zycie na lepsze.
Super wygodne buty, w ktdérych przemierzytas wiele kilometrow gdrskich szlakow,
ksigzka, dzieki ktdrej przestatas by¢ niesmiata czy kurs, ktéry pozwolit Ci

zrozumied, jak zarabiac wiecej.

W opisie produktéow warto wymieni¢ korzysci, ktére klient bedzie odczuwat od

razu po zakupieniu danego produktu, ale pokazad tez efekty dtugofalowe.
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Jesli np. kto$ kupi urzgdzenie do masazu plecow, ktére ma przyniesé¢ mu ulge i
znies¢ bdl (to sq efekty bezposrednie), mozemy sobie wyobrazié, jak bardzo
zmieni sie jego zycie w dalszej perspektywie. Bedzie czesciej chodzit na
wycieczki, randki z zonq lub bedzie wreszcie mdgt bawic sie z dzie¢mi lub

wnukami. Bedzie bardziej aktywny, niezalezny i szczesliwy.

To co jest wazne to, zeby opisywacd realne efekty skorzystania z danej ustugi czy

produktu, a nie wymyslone i nacigqgane historie.
Jak juz mamy tresé, to teraz warto utozyé to w jedng catosé.

Nagtowek-czyli najwazniejsza informacja co chcesz sprzedad i najwazniejsza

korzysé, jakq klient bedzie miat, jesli dokona zakupu.

Podtytut-rozwiniecie i dopetnienie nagtéwka.

CTA, czyli wezwanie do dziatania - przyciski kierujgce do zakupu powinny

znajdowad sie zarowno na gdrze strony sprzedazowej, jak i na dole. Czasem
klienci przekonani sq do zakupu juz po pierwszych zdaniach tekstu, a czasem
potrzebujq przeczytad catq strone. | ten przycisk powinien znajdowad sie "gdzies

pod rekq", zeby nie trzeba byto przewijaé teraz catej strony, zeby go znalez<¢.

Zdjecia-dobrej jakosci zdjecia produktowe oraz zdjecia przedstawiajqce

autora/twodrce produktu przyciggajg uwage i zachecajg do zakupu.

Video-bardzo dobrym pomystem jest tez umieszczenie krétkiego filmu, w ktérym

opowiesz o swoim produkcie.

Spoteczny dowdd stusznosci - wazne jest, aby umiescié na stronie referencje od

zadowolonych klientdw. Mogqg to by¢ recenzje tego konkretnego produktu, ktéry
sprzedajesz, mogq to byc¢ tez opinie na Twdj temat od klientéw czy partneréw

biznesowych.
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Zaufanie i wiarygodnos¢é

Dobrze jest przedstawic¢ dowody, fakty i liczby potwierdzajgce wiarygodnos¢
Twojej firmy. Mogqg to by¢ certyfikaty, nagrody, wzmianki w mediach lub liczby
klientédw, ktéorym pomogtas, liczba przeprowadzonych konsultacji czy sprzedanych

e-bookdw.

Ostatni krok to testy i badanie rynku:).
Koniecznie przed wypuszczeniem strony w swiat, pokaz jg rodzinie, znajomym i
osobom z branzy, zeby mogty ocenic jq, jak potencjalny odbiorca i czytelnik. Ich

uwagi sq zazwyczaj bardzo wazne:)
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