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Dlaczego nie warto obniza¢ swoich stawek?

Czujesz sie czasem przyttoczona i sfrustrowana brakiem klientéw? Masz za mato
zlecen? Myslisz o obnizeniu cen, zeby wygra¢ z konkurencjg i wreszcie wyjs¢ na
swoje? Nie rob tego.

Obnizanie cen czasem jest koniecznoscig. Mam na mysli sytuacje szczegdlne i
wyjatkowe. Kiedy na przyktad z jakich$s powoddéw znajdujesz sie w trudnej
sytuacji finansowej i musisz zaptacié¢ rachunek za prqd albo nakarmic¢ dziecko.
Wtedy oczywiscie nie ma sie co dziwi¢, ze jestes gotowa znaczgco obnizy¢
stawke, aby tylko dostac¢ zlecenie. Ale! To nie moze by¢ Twoja strategia

dtugoterminowa. To nie moze by¢ Twdj sposdéb na prowadzenie firmy.

Kiedy obnizasz cene swoich ustug to automatycznie musisz pracowad wiecej, zeby
starczyto Ci na wszystko czego potrzebujesz. Na optaty zwiqgzane z firmg i na
utrzymanie siebie lub rodziny. Pracujgc coraz wiecej za mate stawki nie bedziesz
miec czasu ani pieniedzy, zeby inwestowad¢ w swdj rozwdj, nauke i marketing,
ktéry przeciez moze przyciqgnqc do Ciebie dobrych klientédw. Tutaj tez dopadnie
Cie frustracja, bo dos¢ szybko zaczniesz czud sie zmeczona, niedoceniona i
wypalona. Przestaniesz wiec pracowad¢ z ochotq i najnormalniej w sSwiecie
przestaniesz réwniez w swojej pracy sie starad. Sitq rzeczy jakos¢ Twoich ustug
bedzie coraz nizsza i wpadniesz w btedne koto niskich cen i niskiej jakosci, ktdra
bedzie te niskie ceny nakrecad i podtrzymywacd. To sie w zaden sposdb nie optaca
i nie kalkuje. Oferujgc niskq jakos¢ swojej pracy, nie przyciggniesz dobrze

ptacqgcych klientédw, ani nie zbudujesz silnej marki osobistej.

Pamietaj tez, ze klienci dla ktérych wazna jest najnizsza stawka, rzadko kiedy
umiejq doceni¢ wysokq jakos¢ naszej pracy. Wynika to wtasciwie z dwdch rzeczy.
Po pierwsze badania pokazujg, ze jesli cos kosztuje nas niewiele to nie
przyktadamy do tego wielkiej wagi i nie uwazamy tego za wartosciowe. A po
drugie, klient dla ktérego najwazniejsza jest niska cena, bardzo czesto jest tez
klientem roszczeniowym i wymagajgcym znacznie wiecej, anizeli ustugodawca w
ogodle jest w stanie komukolwiek daé. Tego typu ktopotliwe wspdtprace odbijqg sie
zatem na Twoim dobrostanie i komforcie prowadzenia wtasnej firmy, a w

konsekwencji rowniez na wspomnianej wyzej jakosci.
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Konkuruj jakoscig, a nie cenq.

Prowadzenie wtasnej firmy to sport dtugodystansowy. Nie sprawdzajg sie tu
zadne rozwiqzania, ktdére dziatajg na krotkg mete. Kiedy w swojej pracy musisz
wykazad sie kreatywnoscig, pomystowosciq oraz znajomoscig nowinek i trenddéw,
musisz mie¢ odpowiedni komfort pracy i zycia. Budujgc marke osobistq trzeba
miec czas na szkolenia, uwazng prace i odpoczynek. Wtedy mozemy mdéwicé o

wysokiej jakosci oferowanych ustug, ktére sq warte wyzszej kwoty.

A kiedy obnizanie cen ma sens?

Poza trudnymi sytuacjami opisanymi powyzej, zwigzanymi niejako z

walkq o przetrwanie, jest jeszcze kilka wariantédw usprawiedliwiajgcych nizsze
ceny.

Mozliwos¢ nauki. Klient daje Ci nizszq stawke, ale dzieli sie swojqg wiedzq, uczy
Cie pewnych procedur i pozwala Ci szlifowad swoje umiejetnosci na jego biznesie.
Dla niego bedzie to mniejszy koszt finansowy, ale za to bedzie musiat bardziej sie
w takq wspédtprace zaangazowad i daé Ci swdj czas oraz uwage.

Mozliwosc¢ korzystania z ptatnych narzedzi. W zamian za nizszq stawke klienci
oferujg ptatne narzedzia z ktérych mozesz korzystac (uczyé sie ich i

pracowad na nich dla innych klientédw) lub tez optacajg Ci konkretne szkolenia.
Jesli sq to wazne narzedzia i kursy, dzieki ktérym realnie podnosisz swoje
kompetencje i tym samym poszerzasz swojg oferte oraz zwiekszasz potencjalne

zarobki to jest to dobre rozwigzanie.

Procent od dochodu/sprzedazy. Zdarza sie, ze klient oferuje mniejszg stawke
godzinowagq/projektowq, ale za to dostajesz jakis procent od sprzedazy. Ma to

swojq funkcje motywujgcqg i dla wielu jest Swietnym rozwigzaniem.
Jesli zdecydujesz sie skorzystac z ktéregos z tych rozwiqzan, pamietaj jednak,

zeby miaty one dla Ciebie realng wartos¢ i nie byty atrapami odpowiedniego

wynagrodzenia.
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Prowadzenie wtasnej firmy to nie jest zabawa. Finanse muszqg sie zgadzad, nasz
naktad pracy i czasu musi by¢ odpowiednio wynagrodzony, zebysmy mogty dalej
tworzyc i wspierac¢ swoich klientow.

Zachecam Cie wiec do rozsgdnej wyceny i myslenia dtugofalowego.
e Konkuruj jakosciq, a nie cengq.
e Podnos swoje kwalifikacje i kompetencje.

e Postaw na odpowiednie dziatania marketingowe.

To jest strategia, dzieki ktérej Twdj biznes bedzie sie rozwijat.
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