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LEKCJA 4
Avatar Klienta Idealnego

Klient Idealny — odpowiedz na pytania:

1. Pozycja zawodowa
2. Cele do osiggniecia
3. Problemy, wyzwania i przeszkody

4. Zainteresowania
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5. Zycie prywatne

6. Preferencje zakupowe

7. Dlaczego klient moze nie chciec ode mnie kupic?

8. Jak do niego dotre i co sprawi, ze go zaciekawie i zachece do
wspotpracy?
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