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7 zasad networkingu

Networking to budowanie i podtrzymywanie relacji. Pomaga pozyskiwad klientéow
i partnerow handlowych i jest niezwykle skutecznym narzedziem do rozwijania
biznesu. Dlaczego?

Bo w biznesie, tak jak i w zyciu prywatnym najwazniejsze sq relacje. Relacje
autentyczne, w ktérych wzajemnie sobie pomagamy i wzajemnie sie inspirujemy.
Mowi sie, ze w biznesie wazne jest to, kogo Ty znasz, ale jeszcze wazniejsze jest
to, kto zna Ciebie. Nie chodzi tutaj absolutnie o jaki$ rodzaj wyrachowania i
przebiegtosci, ale o prawdziwe relacji z osobami o podobnych wartosciach czy
podobnym stylu zyciu. Dlatego warto dotqgczac do réznych biznesowych
spotecznosci. | samemu je tworzyé. Zachecam Cie do wymiany kontaktdéw,
uczestniczenia w spotkaniach, zaréwno tych online, jak i stacjonarnych. Warto
wspierac innych w biznesie i doceni¢ fakt, ze my réwniez przez innych jestesmy

wspierani.

Networking czasem kojarzy sie niewtasciwie, jako zawieranie wspodtpracy 'po
znajomosci'. Tymczasem ideg networkingu jest wtasnie odniesienie sie do tej
ludzkiej strony biznesu. Poznawanie ludzi, nawigzywanie wiezi sprawia, ze
tatwiej nam wybraé z kim chcemy pracowad, kogo chcemy poleci¢ lub kogo

zaprosi¢ do wspdlnego projektu.
Jakie sqg te najwazniejsze zasady networkingu? Poznaj ztotq siédemke:

e Nie izoluj sie. Ta rada dotyczy zarédwno spotkan w offline, jak i Swiata
online. Kiedy bedziesz na spotkaniu, evencie, konferencji czy ciekawym
wyktadzie, w przerwach nie uciekaj w samotne przeglgdanie telefonu lub
czytanie ksiqzki. Podchodz do ludzi, zagaduj, poznawaj. Wymieniaj
spostrzezenia na temat spotkania, pogody, newsdw biznesowych. Jesli
jestes niesmiata podejdz do jednej osoby, zamiast do kilku, ktdre

nawigzaty juz ze sobg rozmowe.

WWW.KASIARACISZ.PL

WSPARCIE DLA BIZNESU
KONTAKT@KASIARACISZ.PL




KASIA RACISZ-WSPARCIE DLA BIZNESU

KURS WIRTUALNA
ASYSTENTKA

e Poznaj liste uczestnikdw zanim zdecydujesz sie na udziat w jakims$ branzowym
wydarzeniu. Sprawdz, czy bedzie kto$s kogo zawsze chciatas poznad lub kto jest
Twoim biznesowym guru. Zobacz czy bedq osoby, ktére na co dzien
obserwujesz w sieci i z ktérymi chetnie pogadatabys$ przy kawie o zyciu i
biznesie. Pamietaj, ze to w kuluarach toczqg sie najfajniejsze rozmowy i

naprawde warto bywad na takich spotkaniach:)

e Postaw na jakos$é¢, a nie na ilosé. Celem networkingu jest zawieranie znajomosci
i wymiana wizytéwek z innymi, ale nie traktujmy tego, jak zawoddéw na ilos¢.
Warto najpierw sie zastanowié, kogo chciatabys$ poznad i z jakiej branzy majq
by¢ te osoby. Na spotkaniach typowo networkingowych nie zagaduj jednej
osoby zbyt dtugo, ani nie traktuj innych po macoszemu. Znajdz w tym

rownowage.

e Opowiedz o sobie. Wtasnie tutaj przyda Ci sie elevator pitch. Masz mniej wiecej
30 sekund lub maksymalnie 3 minuty na to, zeby opowiedziec¢ o sobie w taki
sposodb, aby rozmdéwca uznat cie za osobe, z ktérg warto rozmawiad i

wspotpracowad.

e MOw dobrze o innych ludziach i skup sie na pozytywnych wiadomosciach. To
duze faux pas zaczynad znajomos¢ od narzekania czy obgadywania innych. To
w ogdle nie sq fajne rzeczy, nawet jesli znasz kogos$ dtugo, ale tutaj przeciez
dodatkowo masz jeszcze zrobi¢ dobre pierwsze wrazenie. Szukaj podobienstw,

zamiast rdéznic.

e Zadawaj pytania. Nie bqgdz zbyt skromna i daj sie poznaé-wrecz swojq
wizytdwke, opowiedz o sobie, ale nie zajmuj catego czasu i przestrzeni tylko
sobqg. Zadawaj pytania, stuchaj z uwagqg innych, bgdz ciekawa tego co majqg do

powiedzenia. Tak sie buduje wiezi.

e Skontaktuj sie z poznanymi osobami w ciggu 72 godzin od spotkania. Wyslij
maila z przypomnieniem sobie, podziekuj za mitg rozmowe i nawigz do tematu
o ktérym rozmawialiscie. By¢ moze padta juz wstepna propozycja jakiejs

wspotpracy?
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